MSControl fir AcT!™
Gezielte Vertriebssteuerung und -Analyse

Die Software fiir Vertriebsentscheider - und mehr Erfolg!




Die Tage des "Datenzahlens” sind gezahit.

MSControl verdichtet lhre vorhandene Datensubstanz. Schnell!
Business-Intelligence fir lThre wichtigen Unternehmensdaten.
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MSControl ist eine Revolution in der Analyse grofer Datenbestande.
Strategisches CEM wird dadurch realisiert - und verleiht Entscheidern im
Vertrieb erhebliche Wetthewearbsvortaile.

In aktiv genutzten ACT!-Systamen nimmt
die Anzahl derdarin hinterlegten Datan
schnell Dimansionan an, die sich nur noch
rudimentar mit Abfragen nberblicken lassan.
Viels Bargiche jahrelang arfasster
Infarmationan lassen sich for Auswertungen
und die Findung von Zielgruppan garnicht
nutzen, da die Daten unstrukturiart, diffus -
und nicht abfragbar - vorliagan.

Roter Faden fur den MSControl-Mutzen.
MESControl erleichtart Thra Veartriecbsarbait

in diversar Hinsicht. Schrittweise optimieren
Sie lhren AC T!™-Einsatz in dan Baraichan:

s AdHoc-Profung von Datenqualitat und
Sichtung derar Vollstandigkeit .

® Ermittlung von Nutzungsgrad und
Eingabeverhalten sinzelnar Anwander.

®» Evaluierung spezieller Kundanzialgruppan
far Kam pagnen. Auch untar Einbazug von
Vertriebshistorie und Kaufee rhalten.

s Gegendberstellung von Vertriebsaufwand
und Vertrisbserfolg. Kopplung von ACT!™-
mit Auftragsdaten.

m Suchbildung auf gefiltarte Daten in Ihrar
ACT!™-Datenbank. Hochwertiges
Reporting fur Yertriebsbesprachungan.
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B it MSControl lassen sich Daten aus
nahezu allen Datenque llen einlesen

B For ACT!™-Datenbanken ist dardber
hinaus eine sehr ange funktionale
Integration fast verankert

B Eingelesena Daten wardan verdichtat
auf ainer Bildschimmseite dargestallt.

B NMit der"Klick and Zoom"-Technik
nehmen Sie Teilbereiche dar Daten
unter die Lupe.

W Frofen Sie lhre Daten gezielt und
amittaln u.a. Kennzahlan, Clustar und
Analysegruppen

Hohe Rechengeschwindigksit und
vielgalobte Methode der Daten-Obersicht.
Durch ain hoch effektives Yarfahran zur
Datenkomprimia rung arfolgen sowohl das
Einlesan der gewahltan Datenquealle, als
auch jede spétere Rechenoparation in
rasanter Geschwindigkait. Dia logisch
angeordnaten Daten werden aus dar
Vogelpers pektive dargestallt.




Mit MSControl schopfen Sie Potentiale aus.

Organisieren Sie lhren ACT -Einsatz optimal und verarbeiten bislang
verborgene Zusammenhange zu gewinnbringendem Wissen.

MSControl ist eine leistungsstarke Bl-Software fir ACTI™ Datenanalyse und
-reporting gewinnen neue Qualitat. Die Beschaffenheit und Qualitat lhrer

ACT!™Daten bestimmt den Aussagewert. Hier setzt lhre Vertriebsplanung ein.

Ihre Effoclgsbasis sind gut gepflegte

Stammdaten und klare Eingaberegeln.

m Ingepfle gte Stammdatan, sowia
mehrdeutige Begriffe in Zielgruppenfeldam
werdan mit M2Control sofort arkannt.

s MSControl zeigt die Michtbeachtung wan
Eingaberegeln an und liefert damit die
Basis fur effektives Anwender-Coaching.

Professionalle Vertriehssteuerung laicht

gemacht.

Ob Sie MS3Control dazu nutzen, das lhnan

anvertraute Vertriebsteam noch affe ktiver

Zu machen, oder lhre eigenan

Vartriebsbembhungen optimiaran wollen -

oder Beides - bleibt lhnen dberlassen. In

jedem Falle verhilft lhnan MSControl zu mahr

C'berblick und Transparenz.

® YWalche Kunden wurden sait langarar Zeit
nicht bearbeitet ?

s Konzentrigrt sich [hr Akquiseaufwand auf
dig A- und B-Kunden?

= Verflgen ainzelne Mitarbaiter ober
zusatzliche Zeitpotentiale far die
Ansprache zusatzlicher Kunden?

® Wurden in Frage kommande Zielgruppen
fur die Ansprache mit bestimmtan
Angeboten bartucksichtigt?y
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Mit MSContnol zu neuen Potentialen

B Die Qualitat von erfassten Daten wird
offen galegt und 1Akt sich schnell
erheblich verbessern.

B Das Anwender-Coaching lant sich
zielgenau steuarn durch das
Aufzeigen von Fehleingaben.

B Potentiella Zielgruppen sind
armittelbar fur die Planung speziellar
Ansprachan und Kampagnan.

B Ungenutzte Ressourcen lassean sich
identifizieran und kannen affektiver
eingasatzt wardan.

B Erfalgskontrolle ist maglich durch
einen direkten Vergleich von
Vartriebsaufwand (ACT!""-Historie)
und Verkaufserfolg (ERP-Datan).

Mit M5 Cantrol spielen Sie erfolgreich in
einer anderen Liga...!

Dia analische Mutzbarkeit von ACT!™-Daten
mit allen Vaorteilen fur planvolle Steuerung
dar Vertrigbsablaufe ist noch vielen AC T ™-
Anwendam unbekannt. M3Control wachst
mit lhnen in dem Make, in dem Sie es
fordern. Melville-Schallmann unterstatzt Sie
jederzait professionall bei diesem Wachstum.

m Offene Seminare fur noch mehr Mutzen
aus M3Control alle sechs Wochan.

= |ndividuslla Beratung for den Aufbau
wirkungsvoller vertrieblichar Kennzahlan.

= Hilfestellung bei dar Einbindung Ihrar
kaufmannischen ERP-Datan in MSControl.

= Taglicher AdHoc-Support fur Inhaber ainer
Supportkarte bai Melville-Zchellmann.



MSControl schafft Entscheidungsgrundlagen.

Die Zusammenhange in lhren Daten werden schnell transparent,

lassen sich umfassend analysieren, flexibel reporten - und mehr!

m M=Control fir ACT! ist eine sehr flexible
und leistungsstarke Bl-Software fir
Vertriebsentacheider und richtet sich an
Unternehmen, die thren ACT!~Einsatz um
die analytische und strategische CREM-
Komponente egénzen wollen.

m = Control verfigt itber eine direkte
Schnittstelle zu ACTH (ab ACT!™ 7.0), die
es erlaubt, sdmtliche Datenbereiche von
ACT!™ auf benutzerfreundliche Weise
einzulesen und zu analysieren.

B |hr Mutzen aus dem Einsatz von MSControl
entsteht auf vielfache Weise, Neben der
Aufdec kung von Qualitdtsméangesin in der
Datensubstanz wird das Eingabeverhalten
der Anwender transparent. Gezieltes
Coaching fir Thre ACT!™-Anwender ist
dadurch maglich.

W [i= Planung von optimierten
Vertriebskampagnen wird erleichtert durch
punktgenaue Selektion potentieller Kunden-
Zielgruppen - und deren Aufrufin ACT!™,

B M= Control unterstittzt dariber hinaus ein
effektives Vertriebscontrolling durch die
Gegeniiberstellung von Vertriebsaufwand
und -erfolg. Hierfiir kinnen Sie die ERP-
Caten lhres Auftragswesens zusétzlich
einlesen und mitden ACT!™-Daten koppein.
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B eracung und Entwickiung fur ©RM- Losungen

® Ein umfangreicher Excel-Exportgenerator
ermaglicht die Weiterverarbeitung
gewonnener Erkenntnisse in ansprechendes
grafische Reports, oder Datentabellen.

B Melville-Schellmann fihrt spezielle offens
seminare fir MSControl durch - und steht
fiir Inhaber der Supportkarte auch fir die
Klarung kurzfristioer AdHoc-Anfragen sowie
Anregungen jederzeit zur Verfilgunag.
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